
Head of Commercial Product Management (m/w/d)

Wir sind der Experte für zuverlässige Temperatursensorik, auch bei extremen Temperaturen und

in anspruchsvollen Anwendungen. Als Weltmarktführer für Platin-Dünnschichttechnologien bieten

wir Sensorelemente und Assemblies mit höchsten Qualitätsstandards von -200 °C bis +1.000 °C. Wir

ermöglichen dadurch zuverlässige und nachhaltige Anwendungen und leisten so einen wichtigen Beitrag

für zentrale Themen unserer Zeit, wie saubere Luft, Energieeffizienz und Ressourcenschonung. Unsere

Kunden begleiten wir vom schnellen Prototyping bis zur Großserienfertigung und mit ständig

angepassten Produktionskapazitäten in Europa und Asien.

Über YAGEO Nexensos

▪ In Ihrer Rolle als “Head of Commercial

Product Management (m/w/d)” sind

verantwortlich für die Ermittlung des

Marktpotenzials, das Nexensos-

Produktportfolio und die

Verkaufszahlen.

▪ Sie identifizieren Trends frühzeitig und

setzten Geschäftsstrategien um.

▪ Zudem verantworten Sie den

jährlichen Strategieprozess und

treiben die marktsegmentbasierte

Kommunikation in den regionalen

Märkten und bei spezifischen Kunden

an.

▪ Sie definieren und managen die

richtigen Vertriebskanäle und

unterstützen die Distributoren.

▪ Die Verantwortung der globalen

Preisgestaltung und das Chancen

Management rundet ihr Aufgabenprofil

ab.

Das erwartet Sie:

Sie haben eine passende Stellenausschreibung gefunden und sind bereit für Ihren nächsten

Karriereschritt? – Dann schicken Sie uns jetzt Ihre Bewerbungsunterlagen

unter: recruiting.nexensos@yageo.com. Wir freuen uns über Ihre Nachricht! Noch Fragen? Unser

Recruiting Team steht Ihnen gerne per Mail zur Verfügung: recruiting.nexensos@yageo.com

Join the Leader – Jetzt bewerben!

▪ Erfolgreich abgeschlossenes

betriebswirtschaftliches oder

technisches Studium in relevanten

Bereichen

▪ Mehrjährige Berufserfahrung in der

Leitung von Vertriebs- oder

Marketingteams

▪ Erfahrung in den Bereichen Sensorik

oder Sensoranwendungen

▪ Kenntnisse in den relevanten

Branchen, einschließlich der Industrie-

und Automobilmärkte

▪ Erfahrung in der Leitung von

Vertriebskanälen und indirekten

Teams

▪ Sehr gute Englischkenntnisse in Wort

und Schrift, sowie weitere Sprachen

von Vorteil

Das bringen Sie mit:

Standort Kleinostheim

Vollzeit 

Unbefristet 
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